


Generamos soluciones óptimas en planeación y 
diseño de estacionamientos.
Nos enfocamos en generar ahorros y eficiencias 
tanto funcionales como económicas para el desa-
rrollador, mientras simplificamos el trabajo de 
arquitectura, agilizamos los tiempos de gestoría al 
entregar proyectos que no solo cumplen reglamen-
taciones aplicables de construcción, sino que tam-
bién requerimientos para una futura operación.

Maximizamos el rendimiento económico y funcio-
nal de tu estacionamiento, tomando en considera-
ción los requerimientos de arquitectura, estructura, 
administración de obra, gestoría, administración, 
operación, comercialización del inmueble; todo 
pensando en el usuario final.

Soluciones Óptimas
de Planeación y Diseño
de Estacionamientos
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Somos una firma especializada en planificación y diseño de estacionamientos con más de 
27 años de experiencia acumulada y más de 300 proyectos intervenidos por nuestro equipo, 
en los que en cada uno de ellos se agregó valor y a través de los cuales nos han permitido 
perfeccionar nuestro oficio, siempre con un enfoque claro: incrementar la eficiencia y renta-
bilidad para nuestros clientes, pensando en mejorar la experiencia del usuario.

Diseñamos con el sentido de lograr al máximo un mayor ROI para nuestros clientes toman-
do en cuenta los requerimientos de una operación futura y siempre pensando en el usuario 
final.  Entendemos que los propietarios requieren de un estacionamiento eficiente y lo más 
económico posible, con la cantidad adecuada de cajones, funcional, seguro y que brinde la 
mejor experiencia posible al usuario final.

C O M O  T R A B A J A M O S

Fluimos con un proceso de planeación y diseño colaborativo, trabajando con los tomadores 
de decisión de las diferentes áreas que intervienen en el diseño del estacionamiento y quie-
nes recibirán el proyecto: Desarrollador, arquitectura, estructurista, administrador de obra, 
gestoría, comercialización y/u operación.

Planificación
Es la Clave
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La experiencia de nuestro equipo 
profesional incluye la intervención 
de más de 300 proyectos para todo 
tipo de complejos inmobiliarios : 
Usos mixtos, centros comerciales, 
oficinas, hoteles, hospitales, habi-
tacionales, universidades, estacio-
namientos públicos, zoológico, 
plaza de toros, estadio, entre otros.

Proyectos
Intervenidos

E X P E R I E N C I A

Metropolitan Center Midtown Landmark Andares

TIPO:  Comercial, habitacional, 
oficinas y hotel. 
CAJONES:  1,747

TIPO:  Comercial, oficinas y hotel.
CAJONES:   3,413

TIPO:  Comercial, habitacional, 
oficinas y hotel. 
CAJONES:  2,065

TIPO: Oficinas y hotel. 
CAJONES:  6,485

Distrito Armida El Dorado Marina Ámericas 1500 Villas el Palomar

TIPO:  Comercial, habitacional, 
oficinas y hotel. 
CAJONES:  4,435

TIPO:  Comercial, oficinas y hotel. 
CAJONES:  521

TIPO:  Comercial, habitacional, 
oficinas y hotel. 
CAJONES:  2,533

TIPO:  Comercial.
CAJONES:   1,892
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Estadio Akron Sania Distrito La Perla Universidad Panamericana

TIPO:  Estadio.
CAJONES:  5,350

TIPO:  Comercial  y oficinas.
CAJONES:   956

TIPO:  Comercial y oficinas.
CAJONES:  4,559

TIPO:  Universidad. 
CAJONES:  1,904

Vista Acueducto Punto Sao Paulo Torre Niba

TIPO:  Oficinas.
CAJONES:  630

TIPO:  Oficinas.
CAJONES:  777

Vista Lomas

TIPO:  Parque Residencial,
Habitacional. 
CAJONES:  1,046.

Dos Puntas Cancún

TIPO:  Habitacional.
CAJONES:  338

TIPO:  Comercial, oficinas y hotel.
CAJONES:   1,001
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TIPO:  Comercial  y hotel. 
CAJONES:  2,665

Punto Sur



Realizamos un estudio integral del comportamiento esperado por 
tipo de usuario en función de la mezcla de piso de cualquier desarro-
llo inmobiliario. Como resultado del estudio se obtiene una simula-
ción estadística del comportamiento esperado en cantidad de vehí-
culos tanto en entradas como salidas del estacionamiento por tipo de 
usuario, información determinante para alimentar la ingeniería en 
teoría de colas la cual nos permite definir la cantidad precisa de 
entradas, salidas y estaciones de cobro (en su caso), tomando en 
cuenta los tiempos de servicio de la solución tecnológica en equipos 
de control.

Por otro lado nuestro estudio implica un análisis del tiempo de esta-
día por tipo de usuario en relación con la mezcla de piso del desarro-
llo; como resultado obtenemos los cajones necesarios que demanda-
rá la operación del estacionamiento, tanto para usuarios regulares 
(residentes, trabajadores, pensionados, etc.) como para usuarios 
eventuales o visitas, independientemente de los cajones requeridos 
por reglamentación.

P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. SIMULACIÓN ESTADÍSTICA DEL COMPORTAMIENTO 
DEL FLUJO VEHICULAR. Entradas y salidas vehiculares 
que generará en promedio el estacionamiento, por día de 
la semana en intervalos de medias horas; así como la canti-
dad de vehículos promedio diario.

2. CANTIDAD DE ENTRADAS, SALIDAS Y PUNTOS DE 
COBRO Definición de la cantidad adecuada para atender 
la demanda esperada del complejo; resultados basados en 
ingeniería de teoría de colas con datos de demanda y 
datos de servicio de equipos de gestión.

3. CANTIDAD RECOMENDADA DE CAJONES. REGLA-
MENTACIÓN VS OPERACIÓN Además de la revisión del 
cumplimiento de reglamentación, realizamos una reco-
mendación de la cantidad de cajones que requerirá la ope-
ración con base en la estimación de la ocupación prome-
dio esperada para el estacionamiento por tipo de usuario, 
tanto regular como eventual.

Infraestructura Básica
P A R K I N G  E X P E R T S
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Diseño óptimo de espacios que incrementan el retorno de la inversión 
del desarrollador y simplifican la intervención de las áreas de gestoría, 
arquitectura, administración de obra, comercialización del complejo y 
su futura administración; todo con un enfoque en el usuario final. En 
2Lines adoptamos el concepto de arquitectura que definen algunos 
autores y lo llevamos al siguiente nivel, debido a que nos enfocamos en 
lograr el mayor beneficio para el desarrollador y los involucrados en el 
proyecto, pero desde una perspectiva de funcionalidad y seguridad 
para el usuario final.

Presentamos propuestas de diseño y acompañamiento con las áreas 
involucradas (desarrollador, arquitectura, estructura, ingenierías, 
administración, comercialización y gestoría; todo con el objetivo de 
optimizar el aprovechamiento del espacio disponible sin sacrificar fun-
cionalidad y maximizando la cantidad de cajones de estacionamiento. 
Además, desarrollamos una solución de movilidad integral, la cual pro-
pone flujos internos ágiles y seguros para vehículos y peatones, garan-
tizando que cada entidad móvil dentro del estacionamiento tenga las 
condiciones adecuadas al integrarse armónicamente con los espacios, 
la estructura y el cumplimiento de los requerimientos de reglamenta-
ción y operatividad

P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. DISEÑO OPTIMIZADO Unificamos el planteamiento arquitectó-
nico, solución estructural y funcionalidad de las áreas, mientras se 
maximiza la eficiencia del estacionamiento.

2. MOVILIDAD INTEGRAL Flujos y espacios ideales para automóvi-
les, motocicletas, bicicletas y peatones.

3. DISTRIBUCIÓN Y ASIGNACIÓN DE ÁREAS Análisis y recomenda-
ción de asignación eficiente de espacios para los diferentes tipos de 
usuarios de estacionamiento de cualquier complejo inmobiliario: 
comercial, de oficinas, habitacional, hotel, mixto, hospital, estadios, 
público.  Al tomar en cuenta las características, necesidades del 
complejo, necesidades comerciales y de cada usuario, definimos 
una asignación eficiente con reglas adecuadas, lo cual resulta en un 
mejor aprovechamiento de espacios, optimización de flujos y una 
mayor seguridad.

4. CUMPLIMIENTO DE REGLAMENTACIÓN Y OPERACIÓN Nues-
tros diseños implican el cumplimiento no solo de la reglamentación 
aplicable en materia de construcción, sino también para la opera-
ción futura.  De esa manera agilizamos la obtención de las licencias 
de construcción y por otro lado, evitamos gastos innecesarios por 
modificaciones futuras al no contemplar reglas de operación.

5. OFICINA DE CONTROL En nuestras intervenciones incluimos 
una propuesta de diseño para la oficina de control del estaciona-
miento con todos los elementos mínimos indispensables para 
garantizar una administración, operación y seguridad adecuada.

Diseño Óptimo 
y Movilidad 
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Adicionamos a nuestras soluciones las recomen-
daciones de tecnología en equipamiento de ges-
tión del estacionamiento, mismas que le permiti-
rán garantizar condiciones de operación adecua-
das en un periodo de largo plazo; así mismo inclui-
mos las condiciones mínimas a cumplir para la 
selección de cualquier proveedor, como base para 
sus concursos de equipamiento.

Nuestras recomendaciones incluyen las ingenie-
rías de posición adecuadas de equipos en planos, 
además de incorporar los requerimientos a cum-
plir para las instalaciones especiales, mismas que 
le permitirán prever en tiempo y forma las obras 
civiles necesarias así como los requerimientos de 
red eléctrica, red de voz y red de datos necesarias 
para los equipos, con esto evitará gastos adiciona-
les futuros innecesarios.

P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. SOLUCIÓN DE EQUIPAMIENTO Con base en las características y las necesidades 
de comercialización, administración y operación de cualquier complejo, detalla-
mos una recomendación de solución tecnológica para la administración de los 
diferentes tipos de usuario.  Incluimos los requerimientos técnicos mínimos a cum-
plir para cada uno de los componentes de equipos así como sus capacidades y 
cantidades, de esa manera podrá garantizar la selección de la tecnología adecuada 
para su correcta operación.

2. PROVEEDORES Y CRITERIOS DE SELECCIÓN Se entrega una descripción de las 
características mínimas a tomar en cuenta para la selección de proveedores de 
equipos de gestión del estacionamiento, de esta manera asegurará a su proyecto 
en un periodo de largo plazo.  No solo se trata de seleccionar tecnologías que cum-
plan con criterios de adquisición, sino que deberá tomar en cuenta los requeri-
mientos de servicio de instalación, de mantenimiento preventivo y correctivo, así 
como el aseguramiento de largo plazo del suministro de refacciones y consumi-
bles.

3. EQUIPAMIENTO Y PLANOS Se entrega la inserción de los equipos en planos, 
tomando en cuenta implicaciones de movilidad y reglamentación. De esta manera 
obtiene flujos ágiles y servicio de calidad para sus clientes al contar con posiciones 
cómodas, además de evitar congestionamientos y/o riesgos de colisiones.

4. INSTALACIONES ESPECIALES Incluimos los requerimientos de las instalaciones 
especiales a detalle, mismas que le permitirán prever en tiempo y forma las especi-
ficaciones de obras civiles, red eléctrica, red de voz y red de datos; de esta manera 
podrá costear la solución y evitar gastos adicionales futuros, los cuales son comu-
nes al no contemplar adecuadamente este apartado.

Equipamiento
y Tecnología
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La estimación del negocio se basa en definición de la solución operati-
va más adecuada a las necesidades de cualquier complejo inmobiliario, 
de esa manera  obtenemos mayor certeza para el desarrollador.
ESTIMACIÓN DE NEGOCIO.
Presentamos soluciones operativas para estacionamientos con o sin 
cobro del servicio a los usuarios, en función de varios escenarios de ocu-
pación del complejo y traducidas en estimación de costos e ingresos.
PARA ESTACIONAMIENTOS CON COBRO.
Solución operativa que integra la estimación de los ingresos vehiculares 
y económicos ligados a varios escenarios de ocupación del complejo y 
con varias opciones tarifarias, de acuerdo a datos del mercado, así 
mismo se costea una solución operativa basada en el cumplimiento de 
las necesidades del proyecto y de los requerimientos de reglamenta-
ción.
PARA ESTACIONAMIENTOS SIN COBRO.
Se presenta una solución operativa con la integración del desglose de 
costos, mismos que serán muy útiles para que pueda definir de manera 
más precisa las cuotas de mantenimiento de su proyecto.

P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. SOLUCIÓN OPERATIVA Se presenta una solución operativa ade-
cuada a los requerimientos de cualquier complejo inmobiliario.

2. ESTIMACIÓN DE INGRESOS PARA ESTACIONAMIENTOS CON 
COBRO Se presenta una estimación de los ingresos mensuales del 
estacionamiento en función de varios escenarios esperados de 
ocupación del complejo y con diferentes opciones tarifarias.

3. ESTIMACIÓN DE COSTOS PARA ESTACIONAMIENTOS CON O 
SIN COBRO Se presenta un desglose de los costos promedio men-
suales de administración y operación más importantes, tomando 
en cuenta la solución operativa y los requerimientos de reglamen-
tación.

4. ESTIMACIÓN DEL COSTO DE EQUIPOS DE GESTIÓN En fun-
ción de la recomendación de la solución tecnológica, se presenta 
un estimado del costo de las inversiones requeridas para la opera-
ción del estacionamiento.

5. ESTIMACIÓN DEL NEGOCIO DE ESTACIONAMIENTO En caso 
de estacionamientos de cobro, presentamos la estimación men-
sual del negocio para estacionamientos con cobro en diferentes 
escenarios de ocupación y etapas, como resultado de la fórmula: 
ingresos – costos operativos – amortización de la inversión en equi-
pos de gestión = utilidad. De esta manera obtendrá datos de flujos 
y rentabilidad esperada para su proyecto.

Estimación del 
Modelo Económico
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P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. SIMULACIÓN ESTADÍSTICA DEL COMPORTAMIENTO 
DEL FLUJO VEHICULAR. Entradas y salidas vehiculares 
que generará en promedio el estacionamiento, por día de 
la semana en intervalos de medias horas; así como la canti-
dad de vehículos promedio diario.

2. CANTIDAD DE ENTRADAS, SALIDAS Y PUNTOS DE 
COBRO Definición de la cantidad adecuada para atender 
la demanda esperada del complejo; resultados basados en 
ingeniería de teoría de colas con datos de demanda y 
datos de servicio de equipos de gestión.

3. CANTIDAD RECOMENDADA DE CAJONES. REGLA-
MENTACIÓN VS OPERACIÓN Además de la revisión del 
cumplimiento de reglamentación, realizamos una reco-
mendación de la cantidad de cajones que requerirá la ope-
ración con base en la estimación de la ocupación prome-
dio esperada para el estacionamiento por tipo de usuario, 
tanto regular como eventual.

Presentamos una solución de ingeniería vial 
en función de los requerimientos para los 
diferentes tipos de usuarios, acompañadas 
de una ingeniería en señalización, comunica-
ción visual y elementos físicos apegados a 
normativas, de esa manera prevemos el 
generar experiencias positivas para las usua-
rios al mejorar las condiciones de flujo, como-
didad y seguridad.

P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. INGENIERÍA VIAL Soluciones integrales de ingeniería vial enfocadas en incrementar la 
comodidad, fluidez y seguridad en los estacionamientos y sus usuarios.

2. MOVILIDAD INTEGRAL Propuesta integral de distribución de flujos y espacios para las 
actividades dentro del estacionamiento de todas las entidades móviles como lo son auto-
móviles, motocicletas, bicicletas y peatones.

3. SEÑALIZACIÓN HORIZONTAL Y ELEMENTOS FÍSICOS En base a la solución de inge-
niería vial se presenta la propuesta de balizamiento integrada con diferentes elementos 
físicos tanto indicativos, como preventivos y restrictivos; apegados a normativas.
La solución incluye:
A. Planos en AutoCAD con la posición de la solución en balizamiento y de los elementos 
físicos.
B. Listado concentrado. Listado de los elementos con sus especificaciones generales 
para facilitar su diseño y costeo.
C. Detalle. Especificaciones a detalle de cada elemento incluyendo propuesta de diseño
y dimensiones apegadas a normativa, para su fácil costeo y producción.

4. SEÑALIZACIÓN VERTICAL Se presenta la solución de señalización vertical integrada 
con los diferentes elementos físicos indicativos, preventivos y restrictivos; apegados a nor-
mativas y a los requerimientos de la solución vial personalizada para cada complejo.
La solución incluye:
A. Planos en AutoCAD con la posición, diseño básico y dimensión de cada elemento.
B. Listado concentrado. Listado de los elementos con sus especificaciones generales para 
facilitar su diseño integrado a su identidad, costeo y producción.
C. Detalle. Especificaciones a detalle de cada elemento incluyendo propuesta básica de 
diseño, dimensiones y características apegadas a normativa.

Señalización. 
Ingeniería Vial  y 
Comunicación
Visual
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•  BASES PARA EQUIPAMIENTO
Recomendación de equipos y soluciones tecnológicas personaliza-
das para cada complejo; desde la visión de las necesidades de las 
áreas de comercialización de complejo, administración, operación. 
Solución que incluye las recomendaciones mínimas a cumplir para 
cualquier proveedor en materia de: suministro, instalación, manteni-
miento preventivo y correctivo, suministro de consumibles y refaccio-
nes.
•  BASES PARA OPERACIÓN
Los servicios y alcances que ofrece cada operador son muy diversos y 
la comparativa de cada uno de ellos se vuelve una tarea sumamente 
complicada. 2Lines realiza una recomendación de solución operativa 
personalizada a los requerimientos de cualquier complejo inmobilia-
rio con una definición precisa de alcances, como base para homoge-
neizar las bases de concurso y de esa manera obtener propuestas 
que cumplan con los objetivos definidos.

P R O D U C T O S  O B T E N I D O S

1. EQUIPOS Diseño de material guía con especificaciones para la 
adquisición de equipos de administración y control para uso de con-
curso/licitación.
Con estas bases no solo asegurará la adquisición de tecnologías ade-
cuadas a las necesidades del proyecto, sino que podrá seleccionar 
proveedores que garanticen un servicio de largo plazo en función de 
la vida útil del equipo. Además facilita la labor de administración de 
obra y/o área de compras, al contar con tablas comparativas e infor-
mación estandarizada.

2. OPERACIÓN Diseño de material guía con especificaciones de 
esquema de operación para concurso/licitación. Incluimos la defini-
ción de los servicios y alcances a incluir en la solución de servicio de 
operación del estacionamiento adecuada al proyecto, garantizando 
el mismo nivel de servicio para cualquier concursante, y además 
facilita la labor de administración de obra y/o área de compras, al 
contar con tablas comparativas e información estandarizada.

3. ASESORÍA PARA SELECCIÓN DE ALTERNATIVAS PRESENTA-
DAS EN CONCURSOS Complementando con la experiencia de 
nuestro equipo de consultores expertos para ayudar a elegir la mejor 
manera de operar y/o equipar el estacionamiento.

Bases De Concurso.
Equipos Y Operación
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Los diseños de un estacionamiento por lo general sólo toman en cuenta las reglas de construcción; 
nosotros además de lograr eficiencias funcionales y de espacios con sustento, nos adelantamos al 
integrar los requerimientos de diferentes áreas; como arquitectura, administración de obra, ges-
toría, comercialización y operación, todo enfocado en maximizar el ROI del desarrollador y toman-
do en cuenta al usuario final, con ello logramos mayor éxito del proyecto inmobiliario a través del 
estacionamiento.

ALIADOS BENEFICIADOS :

1.  Desarrolladores
2.  Arquitectos
3.  Gerencia de obra
4.  Gestores
5.  Comercializadores inmobiliarios
6.  Operadores del complejo y de estacionamientos
7.  Usuario / Cliente final

SOLUCIONES INTEGRADORAS
Conocemos los requerimientos del equipo de trabajo que interviene en la planeación, diseño,ges-
toría, construcción, comercialización y la operación de un estacionamiento; de esa manera nues-
tras soluciones son integradoras.

Aliados
Beneficiados
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Incrementamos el retorno de inversión 
(ROI), mejoramos la eficiencia y funcio-
nalidad, agilizamos la resolución del 
proyecto, reducimos los riesgos y ase-
guramos el negocio del estaciona-
miento.
Nos enfocamos en generar proyectos 
óptimos, agilizamos su definición y ges-
tión, evitamos gastos comunes no previs-
tos, generamos ahorros y eficiencias 
tanto funcionales como económicas, 
definimos con mayor certeza el negocio 
de estacionamiento y facilitamos el 
trabajo de su equipo en todos los niveles 
o etapas del proyecto (arquitectos, admi-
nistradores de obra, gestoría, comerciali-
zación y operación); dándole mayor valor 
a su firma ante el mercado de usuarios, al 
obtener espacios más cómodos, funcio-
nales y seguros.

Desarrolladores
Diseñamos soluciones con mayor eficiencia 
de espacios y funcionalidad tomando en 
cuenta no solo el cumplimiento de las regla-
mentaciones de construcción sino de regla-
mentaciones futuras para la operación, con 
eso evitamos retrabajos y costos innecesa-
rios futuros, pensando en un ordenamiento 
adecuado de espacios para cada tipo de 
usuario de un estacionamiento.
Nos convertimos en aliados clave para arqui-
tectura. Sustentamos nuestras soluciones con 
el conocimiento más allá de los requerimien-
tos de construcción, sino de comercialización, 
tecnología y de operación. Nuestras solucio-
nes se basan en la experiencia y en la estima-
ción del comportamiento futuro de un esta-
cionamiento en función de la mezcla de piso, 
de esa manera al tener data de lo que sucede-
rá en el complejo, nos permite presentar solu-
ciones óptimas y sustentadas para para el 
diseño de espacios de los diferentes usuarios 
de cada estacionamiento.

Arquitectos
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Presentamos una solución de ingeniería vial 
en función de los requerimientos para los 
diferentes tipos de usuarios, acompañadas 
de una ingeniería en señalización, comunica-
ción visual y elementos físicos apegados a 
normativas, de esa manera prevemos el 
generar experiencias positivas para las usua-
rios al mejorar las condiciones de flujo, como-
didad y seguridad.

Al presentar soluciones óptimas que integran 
los requerimientos de reglamentación de cons-
trucción, de licencias de operación futura, de 
equipamiento y de sus requerimientos de obras 
civiles e instalaciones especiales, de comerciali-
zación y la definición ordenada de espacios por 
tipos de usuario; evitamos modificaciones al 
proyecto y al presupuesto al integrar todos los 
requerimientos, por lo que nos adelantamos al 
evitar gastos comunes innecesarios futuros.
Integramos al proyecto de estacionamiento todos 
los requerimientos tanto operativos como norma-
tivos en cuanto a diseño y equipamiento, de tal 
manera que se pueden incluir desde el inicio en el 
proyecto maestro el diseño final de instalaciones, 
redes y equipos, facilitando la administración y 
evitando re trabajos o desfases en los recursos 
presupuestados.

Gerencia
de Obra

Agilizamos la obtención de licen-
cias de construcción y operación, 
al presentar proyectos con el cum-
plimiento de reglamentaciones 
aplicables.
Las propuestas de diseño que se 
presentan son con base en el cum-
plimiento de la normativa aplicable, 
el trabajo de trámites y gestoría se 
simplifica al no tener rechazos del 
estacionamiento por incumplimien-
to en algún requerimiento de regla-
mentación.

Gestoría
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Facilitamos la comercialización de 
los proyectos inmobiliarios y ase-
guramos el éxito de largo plazo de 
la firma.
Nuestras soluciones incluyen 
eficiencias en funcionalidad, orden y 
más cajones de estacionamiento, 
mismos que son esenciales para 
facilitar la comercialización de cual-
quier proyecto inmobiliario. De esa 
manera para el usuario final un esta-
cionamiento cómodo, funcional y 
seguro se vuelve más atractivo en la 
etapa de compra, pero además a 
través del uso constante, agradece 
en largo plazo a la firma vendedora.

Comercialización Facilitamos la operación futura y evitamos gastos innecesarios 
al contemplar los requerimientos no solo de construcción sino 
de operación.
Desde la fase de diseño prevemos estacionamientos que facilitan 
las mejores prácticas operativas y de servicio, con orden de áreas 
para los diferentes tipos de usuarios, fluidos y con tecnología ade-
cuada.

Mejoramos la calidad de vida de los usuarios que viven día a 
día su estacionamiento.
Presentamos soluciones que integran diseños de estaciona-
mientos ágiles, cómodos y seguros, tanto para los vehículos 
como para los peatones; con cumplimiento en reglamentación y 
con un enfoque en rendimiento que se traduce en beneficios 
económicos para el proyecto inmobiliario.

Usuario/Cliente Final

Operación
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Te presentamos algunas de las dudas que resolvemos 
con nuestra intervención, las cuales se traducen en 
obtener mayores rendimientos económicos y funciona-
les para tu proyecto, las cuales impactan positivamente 
a diferentes áreas y siempre pensando el cliente usuario 
final.

CAPACIDAD
1. ¿Mi estacionamiento cuenta con cajones suficientes 
tanto para la operación como para el cumplimiento de 
reglamentación?
2. ¿La cantidad de entradas y salidas vehiculares es sufi-
ciente?
3. ¿La cantidad de puntos de pago son adecuados?
4. ¿El diseño de mi estacionamiento es el óptimo o 
puedo obtener más espacios?

REGLAMENTACIÓN Y GESTIÓN
1. ¿Se con certeza si mi proyecto cumple con los requeri-
mientos para obtener ágilmente los permisos de cons-
trucción?
2. ¿Consideré los requerimientos futuros de reglamen-
tación para la obtención de licencias de operación o 
tendré que hacer modificaciones futuras que me costa-
rán más y qué están fuera de presupuesto?

DISEÑO Y EFICIENCIA
1. ¿Mi estacionamiento es funcional, cómodo y seguro?
2. ¿Las dimensiones de mis cajones, vialidades, rampas 
y áreas es el adecuado?
3. ¿Mi estacionamiento será cómodo y atractivo para el 
usuario final?
4. ¿Consideré espacios adecuados para motocicletas, 
bicicletas y autos eléctricos?
5. ¿La modulación de la estructura es la más eficiente?
6. ¿Mi cliente usuario me premiará por un buen diseño 
o recordará negativamente cada que utilice el estacio-
namiento?
7. ¿Consideré una oficina para la operación del estacio-
namiento?
8. ¿Mi diseño de estacionamiento es adecuado para 
que requiera menor costo de operación?

COMERCIALIZACIÓN Y OPERACIÓN
1. ¿Tengo definidas las reglas de asignación de espacios 
por tipo de usuario de manera eficiente?
2. ¿Puede mejorar mis condiciones de comercializa-
ción del inmueble con la oferta de más
cajones y de valores agregados a través de mi estacio-
namiento?
3. ¿Mi estacionamiento facilitará a una operación más 
fluida y menos costosa?

SOBRECOSTOS
1. ¿Mi proyecto cuenta con todos los requerimien-
tos para una futura operación para agilizar el pro-
ceso y para no incurrir en costos adicionales fuera 
de presupuesto?

EQUIPOS
1. ¿La solución de equipamiento es la óptima para 
mi operación y comercialización?
2. ¿Cuento con la características adecuadas para 
concursar y obtener los mejores equipos?
3. ¿Qué opciones tecnológicas tengo a mi alcance 
al mejor costo posible?
4. ¿Qué proveedor de equipos me dará soporte 
adecuado, tanto en mantenimiento como en 
refacciones?
5. ¿Los equipos planteados me agregarán valor?

NEGOCIO
1. ¿Conozco con certeza el negocio futuro de mi 
estacionamiento?
2. ¿Mi definición del estacionamiento incluye una 
solución operativa adecuada?
3. ¿Se con certeza cuántos ingresos recibiré de mi 
estacionamiento?
4. ¿Tengo un costo estimado de los equipos de 
gestión?
5. ¿Tengo un costo estimado de la operación?

Preguntas que Resolvemos
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TORRE 500 

Piso 10, Ámericas 1254, Col. Country Club

CP 44610, Guadalajara, Jalisco, México.

CITAS :  33.33.48.0704

info@2linesparking.com

www.2linesparking.com


